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Devenez un acteur clé de la croissance d'une entreprise !

Vous maitriserez toutes les étapes de la commercialisation : de
l'étude de marché a la vente, en passant par la stratégie marketing
et la communication. Vous apprendrez a utiliser les outils
indispensables comme le e-commerce, les réseaux sociaux et les
sites internet.

Que vous travailliez dans une petite entreprise ou un grand groupe, ‘ RYTHME ALTERNANCE
cette formation vous dotera des compétences polyvalentes, aussi - 2 jours en cours

bien en techniques tradltlmznelles qt_; en m'arke_tlng dl_q_lt_al, pour - 3 jours en entreprise.
booster les ventes et accroitre le chiffre d'affaires. Rejoignez-nous
et devenez un expert du développement commercial et marketing
dans un monde ou le digital est incontournable !

@ MODE DE FINANCEMENT
- Contrat d’apprentissage.

VOTRE PROFIL - Contrat de professionnalisation.

« Vous étes titulaire d’'un diplédme de Niveau 5 validé. z
« Vous avez un trés bon niveau d'Anglais. ACCESSIBILITE_
Formation accessible aux

NOUS REJOINDRE, C’EST SIMPLE! personnes en situation de

Un premier entretien aura lieu sur rendez-vous aupres du handicap.
responsable pédagogique de la formation souhaitée pour: . o
- Clarifier ensemble votre projet professionnel. @ Retrouvez Uintegralite des
- Valider les prérequis de la formation. informations concernant
- Effectuer un test de positionnement. cette formation sur
- Vous réarienter vers une autre formation si nécessaire.

PAS D’ENTREPRISE ? PAS DE PROBLEME !

« Soutien dans la création de votre CV et lettres de motivation.

« Conseils adaptés a votre recherche d'entreprise.

« Accompagnement pour la recherche d'un employeur si
besoin grace a notre réseau d'entreprises.

LES + SUP'IPGV :

« La suite Office 345 vous sera offerte.
« Des cours en petits effectifs pour un

de qualité.
« Un responsable pédagogique

enseignement

dédié a votre réussite.
« Un ordinateur peut vous étre prété av hesoin.
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Bloc 1: Mise en oeuvre d'un plan marketing
omnicanal.
» Marketing opérationnel.
« Marketing digital et plan de communication.
- Etude de marché,
« Comportement du consommateur.
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Bloc 2 : Développer et suivre les ventes multicanales.
« Plan d'actions commerciales.
» Négociation commerciale.

SUITE DE VOTRE PARCOURS _‘ « Animation d'un réseau commercial.

« Poursuivez cette formation par un * E-commerce.
Mastere en stratégie d’entreprise « Approche budgétaire / Tableau de bord.
ouU par un autre Masteére en Bloc 3 : Manager une équipe commerciale et marketing.
management. « Management d'équipe.

* Poursuivez en Master a Uuniversité. JEEEM IR VR0

« Communication interpersonnelle.

DEBOUCHES ————————— @R Gestion des ressources humaines.

« Chargé(e) de développement
commercial et marketing.
» Responsable de développement
commercial. « Bureautique (Excel, Powerpoint, etc...).
* Chef des ventes ou de secteur. « Anglais professionnel.
 Business développer.
» Chargé(e) d’affaires.
« Chargé(e) Marketing et communication.
¢ Responsable Commercial et
marketing.
* Commercial e-commerce.
* Web commercial.
APRES VOS ETUDES
» Apres leur cursus, les éleves en
alternance a SUP’IPGV trouvent
un emploi dans leur domaine
d'étude en - de 3 mois !
» Dans la plupart des cas, les
étudiants restent dans
Uentreprise qui les a employés
en alternance.
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