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BTS PI - PROFESSIONS IMMOBILIERES

OBJECTIFS DE LA FORMATION

BTS.
CONTROLE
PAR L'ETAT

Le BTS Professions immobiliéres forme des techniciens supérieurs chargés de négocier et de gérer les

biens immobiliers.

Dans sa fonction commerciale, il prospecte, négocie et signe des contrats de mandat et des baux de location.
Dans sa fonction de gestion, il administre des biens et assure le lien avec les copropriétaires.

CONDITIONS D’ADMISSION

Etre titulaire d'un baccalauréat ou étre titulaire d'un certificat admis en dispense du baccalauréat

(titre de niveau 4).

SECTEUR D’ACTIVITES

Agence immobiliere, société immobiliére, fonciére ou de promotion et de construction.
Cabinet d'administration de biens (gérance locative, syndicat de copropriété), Gestionnaire de parcs de

logements sociaux publics ou priveés.

ACCOMPAGNEMENT

« Soutien dans l'élaboration du CV et des lettres de motivation
« Entrainement aux entretiens d'embauche.

« Sourcing d'entreprises d'accueil d'alternants et de stagiaires.

» Suivi individualisé durant toute la période de formation en
entreprise et en centre de formation.
» Mise en relation des diplomés avec les recruteurs.

MODE DE SELECTION

« Dossier de candidature
« Entretien individuel
« Tests de positionnement

0G0

Durée: 2 ans
1350 heures

Début de la formation en septembre

Lieux: Arles, Vitrolles

Rythme alternance:
2 jours en cours/3 jours en entreprise

Mode de financement:
contrat d’apprentissage, de professionnalisation,
CPF de transition, CPF

Formation accessible aux personnes
en situation de handicap

groupesomeform

pour une croissance verte

Chiffres clés de réussite a 'examen : www.supipgv.fr



I3 ENSEIGNEMENT TECHNIQUE

Conduite du projet immobilier du client en vente ou location :
- Prospection et négociation de mandats.

- Commercialisation de bien pour une vente ou une location.

- Accompagnement du client acquéreur, bailleur ou locataire.

- Suivi administratif et financier de la location.

- Dynamisation et personnalisation de la relation client.

Administration des copropriétés et de U'habitat social :
- Présentation d'une copropriété.

- Conclusion du contrat de syndic.

- Processus de décision en copropriété.

- Gestion administrative et comptable de la copropriété.

- Gestion du personnel de la copropriété.

- Gestion des contentieux au sein de la copropriété.

- Acces au logement social.

Conseil en gestion du bati dans le contexte de changement climatique :

- Information des clients sur les incidences du changement climatique sur le patrimoine immobilier.
- Accompagnement du client lors des opérations de travaux.

- Gestion des risques et des sinistres.

- Prise en compte de la politique d'aménagement du territoire dans le conseil au client.

- Participation a des opérations de vente en l'état futur d'achévement (VEFA) dans un contexte de
changement climatique.

Construction d’'une professionnalité dans Uimmobilier :

- Caractériser un territoire dans sa dimension immobiliere.

- Analyser et développer l'entreprise immobiliére.

- Dynamiser la relation client.

- Concevoir et mettre en ceuvre une communication externe accessible a tous les publiques.
- Se projeter dans une démarche entrepreneuriale.

- Construire son identité professionnelle, y compris numeérigue.

- Concevoir un projet professionnel.

Environnement juridique et économique des activités immobilieres :

s Ag)prehender 'environnement des activités du secteur de L'immaobilier et leurs enjeux.
- ldentifier le cadre juridique des activités immobiliéres.

- Caractériser le marché de l'immobilier.

- Sécuriser au plan juridique les opérations immobiliéres.

- Contribuer au développement d'une activité immobiliére.

Iy ENSEIGNEMENT GENERAL

Culture générale et expression:

- Appréhender et rédiger un message écrit.

- Synthetiser des informations.

- Répondre de fagon argumentée a une question posée.
- Communiquer oralement.

- S'adapter a la situation et organiser un message oral

Communication en langue étrangere anglaise : _ _ ) _ »
- Compétences écrites : Compréhension et production de documents écrits en relation avec les métiers de limmaobilier.
- Competences orales: Compréhension de conversations, production et interaction orale.

{3 POURSUITE D’ETUDES

Les étudiants titulaires du BTS Pl peuvent poursuivre par une licence professionnelle ou un Bachelor
permettant de se spécialiser dans le droit de l'immobilier, la gestion de U'habitat locatif et social, la
gestion de copropriété et syndic... soit a l'université, soit dans une école spécialisée. Ils peuvent aussi
opter pour un bachelor plus orienté vers la communication ou le marketing digital.

£ CARRIERES

- Le titulaire du BTS PI peut travailler comme collaborateur salarié en cabinet d'administration de biens
(gérance locative, syndicat de copropriété), dans une agence immobiliére, une société immobiliere, fonciére
ou de promotion et de construction.

- Dans la commercialisation, il est agent ou né_?ociateur immobilier, chasseur immobilier ou responsable d'agence.
- Dans la gestion, il est assistant administratif, syndic de copropriété ou administrateur de biens.

Arles Vitrolles Toulon-La Garde
Tél. 04 90 99 47 00 Tel. 04 42 418810 Téel. 04 94 35 08 64

arles13@supipgv.fr vitrolles13@supipgv.fr lagarde83@supipgv.fr

rendez-vous sur www.supipgv.fr



